ELPROist ein global agierender Schweizer Hersteller von innovativen Lésungen fiir die Uberwachung
kritischer Klimadaten in simtlichen Prozessen der Lieferkette — speziell in den Sparten Pharma-
industrie, Gesundheitswesen und Life Science. ELPRO beschaftigt weltweit 220 Mitarbeitende und
verfugt Uber Geschéftsstellenin der Schweiz, Deutschland, Grossbritannien, Ungarn, den Benelux-
Landern, Skandinavien sowie in den USA und in Singapur. Seit 2022 ist ELPRO Teil der Bosch-Gruppe.

Fir unser Vertriebs-Team am Standort Buchs SG oder Remote suchen wir im Rahmen einer
Nachfolgeregelung ab sofort oder nach Vereinbarung zur Verstarkung eine erfahrene Vertrieblerin
oder einen erfahrenen Vertriebler als:

Business Development Manager - Deutschschweiz -
100 % (w/m/div.)

Das bieten wir Dir

> Vielseitiges und interessantes Aufgabengebiet in einem familidren Betriebsklima
> Verantwortungsvolle Tatigkeitin einem international tatigen Konzern

> Moderner Arbeitsplatz, flexible Arbeitszeiten und Home Office Moglichkeit

Dafiir iibergeben wir Dir die Verantwortung

> Du bist fiir die Identifizierung und Anwerbung potenzieller Kunden tiber verschiedene Kanale
verantwortlich (Lead-Generierung).

> Der Aufbau und die Pflege enger Beziehungen zu Bestandskunden, die Gewahrleistungihrer
Zufriedenheit und ein Verstandnis fir ihre Bedirfnisse zu erlangen, sind eine deiner Hauptaufgaben.

> Eine enge Zusammenarbeit mit den Tochtergesellschaftenin Europa sowie den Teams in Marketing,
Online-Vertriebskanal, Key Account Management und Projektmanagement sind fur dich selbst-
verstandlich.

> Nach einer strukturierten Einarbeitung und mit deiner Erfahrung tiberzeugst du unsere Kunden mit
deiner abgerundeten Verkaufskompetenz fiir unsere gesamte Produktpalette inkl. Vertragsverhand-
lungen und -abschlisse.

> Du pflegst das CRM-System (HubSpot).

> Als Verkaufstalent bringst du eine Reisebereitschaft von ca. 60% im Vertriebsgebiet mit.

Das bringst Du mit

> Ausbildung: Kaufmannische Grundausbildung mit Weiterbildungin BWL, Vertrieb oder dhnlichem

> Personlichkeit und Arbeitsweise: Selbststdandige, exakte und zuverldssige Arbeitsweise mit hoher
Kundenorientierung und ausgepragtem Verkaufs- und Verhandlungsgeschick

> Erfahrung und Know-How: Mehrjihrige Erfahrung im Business Development (vorzugsweise im
Monitoring-as-a-Service in der Pharmaindustrie) und/oder technischen Vertrieb.

> Begeisterung: Ausgepragtes Interesse am Vertrieb von Hardware und Software als Losung

> Sprachen: Sehr gutes Deutsch und Englisch (Wort und Schrift). Weitere Sprachen von Vorteil

Bewerbung an Fachfragen an
Lena Hamm, HR-Manager Catrin Méhwald, Managing Director EMEA,
jobs@elpro.com, T +41 81 552 09 04 catrin.moehwald@elpro.com

T+4181 55209 05

ELPRO-BUCHS AG
Langdulistrasse 45, 9470 Buchs

we prove it. elpro.com
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